
ФАНДРАЙЗИНГ
Ещё одно непонятное иностранное слово, с которым мы сейчас  разберёмся

 
 
 



ФАНДРАЙЗИНГ (ОТ АНГЛ."FUND" - СРЕДСТВА,
ФИНАНСИРОВАНИЕ, "RAISE" - НАХОЖДЕНИЕ,
СБОР) — ПРОЦЕСС ПРИВЛЕЧЕНИЯ ВНЕШНИХ,

СТОРОННИХ ДЛЯ КОМПАНИИ РЕСУРСОВ,
НЕОБХОДИМЫХ ДЛЯ РЕАЛИЗАЦИИ КАКОЙ-ЛИБО
ЗАДАЧИ, ВЫПОЛНЕНИЯ ПРОЕКТА ИЛИ С ЦЕЛЬЮ

ДЕЯТЕЛЬНОСТИ В ЦЕЛОМ.



Меценат — физическое лицо,
оказывающее материальную,

финансовую, организационную и иную
благотворительную помощь на

бескорыстной добровольной основе.

Спонсор — юридическое или физическое
лицо, оказывающее на добровольной и

бесприбыльной основе материальную
поддержку благотворительной деятельности в

целях популяризации  своего имени
(названия), торговой марки и т.д.

КАТЕГОРИИ ТЕХ, КТО МОЖЕТ НАМ ПОМОЧЬ



ЧТО МОЖЕТ ПРИВЛЕЧЬ СПОНСОРОВ В ВАШЕМ ПРОЕКТЕ

Оригинальная идея, направленная
на нестандартное решение

злободневной социальной
проблемы

Кто ваша целевая аудитория?
На кого направлен проект, кто его

реализует.

Уникальная технология.
Чем интересен, чем уникален
именно ваш способ решения

выбранной проблемы?

               резюмируем:
- масштаб мероприятия;
- широкая целевая аудитория;
- интересная технология (методы)



Приглашайте VIP-персон на свои
мероприятия:
- представители власти;
- эксперты;
-"звезды", медийные личности

ЕЩЁ НЕСКОЛЬКО СОВЕТОВ

Не забывайте приглашать различные
 средства массовой 

информации

потенциальное
Присутствие VIP-персон и средств 
массовой информации на вашем 

мероприятии
увеличат интерес спонсоров 



Какая помощь спонсоров нам необходима чаще всего:

- финансы
- ПРИЗЫ
- КЕЙТЕРИНГ (питание участников, организаторов)
- помещение
- транспорт
- ПРОЖИВАНИЕ
- корпоративная атрибутика
- ПОЛИГРАФИЯ, печатная продукция
- ТЕХНИКА



что мы можем предложить спонсорам:

- распространение их раздаточного материала;
- размещение их логотипа на печатной продукции;

-реклама в социальных сетях;
- реклама во время мероприятия:

- другие варианты 



НЕ ЗАБЫВАЙТЕ БЛАГОДАРИТЬ!
- Благодарственное письмо

- памятный подарок с логотипом мероприятия



ЭФФЕКТИВНЫМ ФАНДРАЙЗИНГ МОЖЕТ БЫТЬ
ТОГДА, КОГДА ПРАВИЛЬНЫЙ ЧЕЛОВЕК НА
ПРАВИЛЬНОМ МЕСТЕВ ПРАВИЛЬНОЕ ВРЕМЯ
ПРАВИЛЬНО ПРОСИТ О ПРАВИЛЬНЫХ ВЕЩАХ

НА ПРАВИЛЬНОЕ ДЕЛО


